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АННОТАЦИЯ

Дополнительнаяпрофессиональнаяпрограммаповышенияквалификации«Повышение

эффективностипродаж на Яндекс.Маркет(руководство для селлера)» направлена на

формированиеи развитие профессиональныхкомпетенций, необходимыхдля
осуществленияпрофессиональнойдеятельности специалиста в областицифровогои

интернет-маркетинга:менеджерамаркетплейсов.
Программапредназначенадля широкогокруга заинтересованных лиц, желающих

получить необходимыекомпетенции для повышения эффективностипродаж и оценки
клточевых показателейработына маркетплейсеЯндексМаркет.

В результатеобучениявыпускник будетспособен:
применять возможности сервисов экосистемы Яндекса для ПОВЫШеНИЯ

эффективностипродаж на маркетплейсе;
настраивать программу лояльности для привлечения клиентов и повышения

привлекательностимагазина на маркетплейсе;
анализировать схемы работына маркетплейсеи подбиратьформатработыв

соответствии с требованиямик продажетоварови наличием ограниченийв рядеслучаев;
создавать продающую карточку на площадке ЯндексМаркет, в том числе с

применениеминтегрированнойнейросетиYandexGPT (YandexART);
- анализироватьструктуру расходовпродавцапри использовании услуг маркетплейса

ЯндексМаркет;
- пользоваться инструментами продвижениядля достижения целейна каждом этапе

воронкипродаж;
- оценивать ключевые показатели работына основе представленныхна маркетплейсе

аналитических отчетов.
Требованияк слушателям: высшее и/или среднеепрофессиональноеобразование.
Объемпрограммы24 ак.часа.
Срокреализациипрограммы:2 недели.
Формаобучения:заочная, с применениемэлектронногообученияи дистанционных

образовательныхтехнологий.
Особенностипрограммы:Даннаяпрограммаподходит и для тех, кто только начинает

работуна маркетплейсах, и для тех, кто хочет развиватьсвои навыки в даннойобласти.
Программареализуетсяс применениемЭО и ДОТ.
Программаразработанас учетом требованийпрофессиональногостандарта()6.043

«Специалистпо интернет-маркетингу», утв. приказомМинистерстватруда и социальной
защиты РоссийскойФедерацииот 19.02.2019 95н

Лица, освоившие ДОПОЛНИТеЛЬНУЮ профессиональнуюпрограмму повышения
квалификациии прошедшиеитоговуюаттестацию, получаютудостоверениео повьпиении

квалификацииустановленногообразца.



1. Общие сведения
Дополнительнаяпрофессиональнаяпрограммаповышенияквалификации<<Повышение

эффективностипродаж на Яндекс.Маркет(руководство для селлера)», 24 ак.ч. устанавливает
требованияк результатамобучения, определяетсодержание и виды учебныхзанятий и

контролярезультатовобучающихся.
ДПП ПК предназначенадля преподавателейи лиц, осваивающих образовательную

программу(слушателей).

ДПП ПК реализуетсяс применением электронного обученияи дистанционных

образовательныхтехнологий. Используемыйпри реализации онлайн-курс«Повышение
эффективностипродаж на Яндекс.Маркет(руководство для селлера)» содержитучебныеи
контрольно-измерительныематериалы, необходимыедля осуществления мероприятий
текущего, промежуточного и итогового контроля и достижения всех запланированных
результатовобучения.

2. Целии результаты освоения программы.
Дополнительнаяпрофессиональнаяпрограммаповышенияквалификации«Повышение

эффективностипродаж на Яндекс.Маркет(руководство для селлера)», 24 ак.ч. направленана
формированиеи развитиепрофессиональныхкомпетенций, необходимыхдля осуществления
профессиональнойдеятејњности специалиста в областицифровогои интернет-маркетинга:
менеджерамаркетплейсов.

Программаразработанас учетомтребований:
Федеральногозакона от29 декабря2012 года N2273-(153 «Об образованиив Российской

Федерации>>
ПриказаМинистерстваобразованияи науки РоссийскойФедерацииот I июля 2013

года N9499 утверждении Порядкаорганизации и осуществления образовательной
деятельности по дополнительным профессиональнымпрограммам>>

Профессиональногостандарта 06.043 «Специалистпо интернет-маркетингу», утв.
приказомМинистерстватруда и социальнойзатциты РоссийскойФедерацииот 19.02.2019
95н

Цельюпрограммы является формированиеи развитие профессиональных
компетенций, необходимыхдля осуществленияследующих трудовыхфункций:

Трудоваяфункция

Проведениеподготовительных

работдля контекстно-медийного
продвиженияв информационно-
телекоммуникационнойсети

<<Интернет>>- маркетплейсЯндекс
Ма кет

Уровень
квали( )икации

4

Трудовыедействия

Составлениепродающегоконтента
для продвижениятовара.
Реализациястрагегии продвижения
товаров.
Анализ показателейработына
ма кетплейсе.

В результатеобучениявыпускник будетспособен:
применять возможности сервисов экосистемы Яндекса для повышения

эффективностипродаж на маркетплейсе;
настраивать программу лояльности для привлечения клиентов и повышения

привлекательностимагазина на маркетплейсе;
анализировать схемы работына маркетплейсеи подбиратьформатработыв

соответствии с требованиямик продажетоварови наличием ограниченийв рядеслучаев;
создавать продающую карточку на площадке ЯндексМаркет, в том числе с

применениеминтегрированнойнейросетиYandexGPT (YandexART);
-

анализироватьструктурурасходовпродавцапри использовании услуг маркетплейса
ЯндексМаркет;



- пользоваться инструментамипродвижениядля достижения целейна каждом этапе

воронкипродаж;
- оценивать ключевые показатели работына основе представленныхна маркетплейсе

аналитических отчетов.
Требованияк слушателям. Высшее и/или среднеепрофессиональноеобразование.
Объем и срокиреализациипрограммы
Объемпрограммы24 ак.часа, с учетом всех видов учебнойнагрузки.
Срокреализациипрограммы:2 недели, в соответствии с календарнымграфиком.
Формаобучениязаочная, с применениемэлектронногообученияи дистанционных

образовательныхтехнологий (онлайн-курс).
Слушатели, освоившие дополнительную профессиональнуюпрограмму повышения

квалификациии прошедшие итоговуюаттестацию, п0лучают удостоверение о повышении

квалификацииустановленногообразца.
З. Учебный план
Повышение эффективностипродаж на Яндекс.Маркет(руководство для селлера), 24 ак.ч.

лг9 Наименованиедисциплин

Историясоздания сервиса
Яндекс.Маркет, основная1.
статистика по маркетплейсу.
ЭкосистемаЯндекса
Особенности работы с

Яндекс.Маркет.Встроенные2.
инструменты продвижения.
Аналитикама кетплейса

3. Итоговаяаттестация
Всего часов

4. Календарныйучебныйрафик

Всего
акад.
Часов

12

2
24

В том числе

Лекции ПрактическСР

4

6

ие работы,

лабораторн
ые,

семинарские
занятия

4

4

6

2

2

Форма
контроля
результат

ов

освоения

Зачет

Зачет

Зачет

Продолжительностьобучения2 недели, среднийобъемучебнойнагрузки в неделю
12 часов.

Учебнаянеделя, к-во часов
п/п

2

З

Раздел, вид учебнойработы

Историясоздания сервисаЯндекс.Маркет,
основная статистика по маркетплейсу.
ЭкосистемаЯндекса
Особенностиработыс 51ндекс.Маркет.
Встроенныеинструменты продвижения.
Аналитика ма кетплейса
Итоговаяаттестация
Всего часов

10

2

12

2

10

2

12


